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ЦЕЛИ И ЗАДАЧИ ТРЕНИНГА-ИГРЫ

Цель:

Сформировать у участников навыки эффективного

управления подразделением / процессом.

Задачи:

1. Отработать навыки постановки целей в области

повышения эффективности.

2. Сформировать умение анализировать ситуацию и

выбора оптимального решения.

3. Отработать навыки организации рабочих процессов /

деятельности подразделений.

4. Сформировать устойчивое понимание логики

применения управленческих технологий: процессное

управление и Lean Six Sigma в повседневной

деятельности руководителя.
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ОПИСАНИЕ 

Содержание:

В начале тренинга-игры участникам по имеющимся исходным данным (схемам, отдельным регламентам) предлагается

построить производственный процесс.

В ходе тренинга-игры участники выполняют реальные производственные задания, исследуют причины недостаточной

эффективности, учатся ставить цели и задачи в области совершенствования работы, организуют работы по оптимизации

и внедрению улучшений, совершенствуют командное взаимодействие.

Отдельно отрабатывается навык (в режиме ограничения по времени) постановки задачи и организации выполнения

задания подчиненным .

Как результат применения навыков управления участники оптимизируют процесс и систему его управления до идеального

состояния (по скорости и качеству), многократно увеличивая его эффективность.

Метод:

В ходе тренинга-игры используются командные мозговые штурмы, эстафеты, индивидуальные задания, интеллектуальные

упражнения и упражнения «сделать руками». Соединение этих методов создает отличные эмоциональную атмосферу и

условия для активного освоения новых знаний и опыта.

Количество участников:  от 6 до 40 человек. 

Продолжительность (1 день): 10.00 - 18.00

Команда тренеров:  1-2 человека.
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ПРОГРАММА ТРЕНИНГА-ИГРЫ

Модуль «Разогрев»

Введение правил взаимодействия, определение личных целей. Работа в мини-группах – введение в темы: «Управленческие

компетенции», «Эффективность процесса», «Эффективность управления».

Модуль «Проектирование»

Выдача изначальных условий. Формирование команд. Проектирование производственного процесса. Анализ

спроектированных процессов, для прогнозирования их производительности, экономичности, управляемости и пр.

Установление стандартов работы.

Модуль «Испытания»

Выполнение производственного задания – командная эстафета. Подведение итогов выполнения: скорость и качество

выполнения задания. Применение техник по оптимизации процессов.

Модуль «Внедрение»

Переформатирование команд. Постановка задач вновь подчиненным сотрудникам. Выполнение производственных заданий в

оптимизированных процессах.

Модуль «Итоги»

Обсуждение причин успеха.

Определение уровня развития компетенций.

Награждение лучших.
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ПРИМЕНЕНИЕ БИЗНЕС-ИГРЫ

«ЭФФЕКТИВНОЕ УПРАВЛЕНИЕ»

Простая и четкая логика игры

Адаптивность к количеству и

уровню участников

Межотраслевая направленность

Высокая квалификация тренеров

Открывают широкие возможности

для использования бизнес-игры

«Эффективное управление» в

программах корпоративного

обучения.

Контакты:

(812) 944-17-20
gobigcompany@gmail.com

Тренинг для 
сотрудников

Тренинг команды

Тренинг для кадрового 
резерва

mailto:gobigcompany@gmail.com
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Контакты:

(812) 944-17-20
gobigcompany@gmail.com

ПРИМЕНЕНИЕ ТРЕНИНГА-ИГРЫ

«ЭФФЕКТИВНОЕ УПРАВЛЕНИЕ»

mailto:gobigcompany@gmail.com
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УНИКАЛЬНОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ 

в 2015 году

 Компании, заключившие и оплатившие договор в течение

месяца со дня получения, получают скидку в размере 20%.

 Компании, заключившие договор до 25 октября на проведение

мероприятия до конца 2015 года, получают скидку в размере 10%.

Компании, которые планируют провести данное мероприятие в

2016 году, но заключившие договор в течение 2015 года,

гарантируют себе страховку от повышения цены.

Контакты:

(812) 944-17-20
gobigcompany@gmail.com

mailto:gobigcompany@gmail.com

